活动总结

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据：334笔
	活动期间数据：36.41
	活动期间数据：12161.41元
	活动期间数据
	活动期间数据

	上月同期数据：339笔
	上月同期数据：31.51
	上月同期数据：10683.32元
	上月同期数据
	上月同期数据

	对比结果：5笔
	对比结果：4.9
	对比结果
	对比结果
	对比结果


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据:334笔
	活动期间数据：36.41
	活动期间数据：12161.41
	活动期间数据
	活动期间数据

	上月同期数据：359笔
	上月同期数据：39.68
	上月同期数据：14247.93
	上月同期数据
	上月同期数据

	对比结果：25笔
	对比结果：3.27
	对比结果：2086.52
	对比结果
	对比结果


3、 活动期间新增会员      13      人
4、 活动期间整体会员及非会员销售占比，如有阶段性消费活动，提供阶段性会员及非会员的销售占比。
	会员销售占比
	非会员销售占比

	0.34
	0.66


	价格范围
	会员销售占比
	非会员销售占比

	比如：38~57
	66.22
	29.61

	58~87
	
	

	88以上
	
	


5、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	0
	0
	0
	0

	送出数量
	0
	0
	0
	0

	剩余数量
	0
	00
	00
	0


2、 总结
1、 活动的亮点

     在这次活动中有部份会员觉得还行，在销售中没有上周的销售好，店上的药品有些断货影向了销售。
2、 如何将非会员转为会员

介绍我们公司对会员的权益和好处，毎个月的活动不一样。
3、 活动效果不明显的门店，下次的活动中怎么提高？

这次活动效果不明显，希望在下次活动中提前把货品备齐。
