综合片区片区活动（含社区活动）及美美的考核方案
为促进门店销售增量，增加门店销售机会。圆满完成公司下达的各项销售任务。特制定本方案。具体考核方式如下：

片区活动每月片区组织片区活动1-2场。片区活动结束2天之内上报活动总结。片区通过销售数据对比。如全部均销售增长，不予以处罚。销售按增长比例核算成负增长最多的门店。每次处以100元罚款。该罚款直接奖励给本次活动增长比例最多的门店。

社区活动重点门店每月2场，其余门店1场。门店务必在每月28日之前上报片区。逾期上报，按照相关条处罚例处罚。重点门店以每月第一次活动数据做对比。其考核方式同片区活动。

美美销售考核方式按月考核对比。全部完成当月销售任务的门店。不予以处罚。没有完成当月销售任务的门店。按照任务完成比例最低的处以100元罚款。直接奖励超额完成比例最高的门店。

片区活动及社区活动从2012年12月开始考核。美美从本月开始考核。请各门店组织学习，并做好学习记录备查。
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