关于美美宣传物料的相关要求

一、公司于本月14~16日将美美吊旗及资料陆续发往各个门店，请门店注意查收。如17日还未收到美美的宣传物料，请于业务部王燕联系。
另外，门店上须保证随时都有宣传物料，公司也将定期给门店发放。如门店中途双折页、海报等物料用完不够的，请在发完前提前与营运部陈柳联系，以便给门店适当调配。
二、关于美美的名称：新包装商品上柜后，不管是给顾客介绍，还是POP、爆炸花、海报制作，所有名称都要换成美美，不得再用归芪生血颗粒进行宣传。另外在陈列时，首先要求每店至少有3个端头进行陈列，其次也需要将标“美美”一面朝向顾客，不得将“归芪生血面”朝向顾客。
二、关于吊旗：门店收到美美吊旗后，立即当天悬挂，股份公司领导及我公司营运部将进行全面检查。
三、关于美美海报及手绘POP：

   1、海报：海报应尽量张贴，橱窗上至少有一张“美美”海报统一贴于门店橱窗上，橱窗大的门店应适当多张贴一些。店内显眼处也需用海报张贴。
   2、手绘POP：

      A、内容：严格按集团公司规定对“美美”进行POP的书写。其他如爆炸花等形式的宣传也要从美容方面的功效进行。
   B、为了与血和胶囊等同类商品的卖品区分开，不得在POP上出现补气补血等类似的宣传语。
四、美美宣传折页：资料有限，各门店一定要有针对性的发放宣传资料，不得浪费。要求：

⑴、60%的资料作为店内发放宣传：要求对所有进店的25~45岁之间的女性发放双折页，同时进行宣传，若顾客感兴趣的可将宣传页送于顾客，若顾客不感兴趣或是没有需求的可不强行发放。
⑵、40%的资料作为店外发放：包括店外街沿、附近社区、附近美容院外、办公楼写字间等：

要求：门店需每天安排1名员工在空闲时间在店外发放美美资料。门店在进行社区活动时也需要进行美美双折页的发放宣传工作；
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