新津兴义店2013年计划指标

新津兴义店2012年1-10月销售328154元，平均每月32815.4元，到年底12月约销售40万元，按增长比例为10%，13年计划销售44万元。

增长措施：

继续拉动老会员的购买力，增加新会员的忠诚度。

对每次活动拉大宣传范围，培养员工的活动促销能力，增加活动的感染力。

