                       双流清泰路店

    因考虑到我们店属于11年底开的门店，12年8月底开通正式社保刷卡，目前年销售36万，随着人员的增加，人员的专业水平的提升，老会员的维护，以及整个销售后阶段的维护致使一定的稳定市场，加之周围竞争药房的低端药价与知名度以及旁边药房未开通社保卡，估计年底完成88%。预计13年完成43万，增长20%。
    增量措施：1提升员工综合素养与专业知识，以及门店人员人数的保证   预计增长4%
            2适当调定药品价格    预计增长4%
            3加大门店促销力度，每月一次大型活动，提高门店品牌度   预计增长4%

            4做好与隔壁竞争药房的优劣势分析，突出我们店优点：保证袋装门店中药的品质与数量；丰富医疗器械的商圈；加大营业员专业培训与工作活力；    预计增长2%

            5坚持做好老会员维护与“新会员”的办理，  预计增长4%
            6丰富药品结构，参考季节性，商圈     预计增长2% 
                                               双流清泰路店

                                                  刘霞

                                                 2012-11-14
