新津邓双店2013年全年销售计划及增量措施

一、计划：

1.新津邓双店2012年1月1日——10月25日销售：68.7万元

平均每月销售：6.87万元

2.2013年销售计划增长10%左右，全年任务计划：90.68万元

二、增量措施：

1.门店社区活动及公司活动
9月8日当天社区活动销售2411.72元，同比前三天平均销售增长12%

10月6日当天社区活动销售4399.95元，同比前三天平均销售增长95%

公司活动力争增长达15%左右

2.做好门店货品管理工作，合理控制门店库存，保证顾客常备品种的供应，科学备、补货，降低门店缺货率，提高销售。
3.重点品种加大销售
4.做好会员发展和维护工作，加大新会员的发展，维护忠实会员，提高会员消费占比，力争达到公司要求的50%左右
5.积极参加公司组织的培训，提高全员的销售技巧和销售热情。
