
五津西路店2013年销售计划
根据我店在2012年的销售数据来看，我店预计在2013年全年销售150万，其销售措施有以下几个方面：

1. 每个月搞2场社区活动，邀请知名度的厂家多做宣传，多实行买赠买省之类的活动吸引顾客，完善便民设施（如增加体重称），提供更多的免费服务（如测血糖）等。预计全年销售增加15%。
2.各类品种的库存，以确保不断货，供应充足利用现有的送病人专柜，多增加送病人一系列的保健品，还有千林、汤臣倍健系列，针对不同顾客群体组合套包进行搭配销售，预计全年销售增加15%。
3.本店现有的医疗器械很少，可以增加一部分器械如：烤灯、收腹带、助听器等，如果说增加这些品规之后，本店全年销售增加5%。
4.夏季拉团购，将现有的团购单位维护好，明年多发展几家新的团购单位，争取在全年销售能增加10%。

5.维护好重点会员，发展新会员，加大会员的宣传力度，开展一系列针对会员的优惠活动，节假日可针对一部分忠实顾客短信问候。
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