    综合片区2013年增量措施
     综合片区结合当前销售情况，预计12年全年销售额472万元。片区拟计划13年销售593万元，为顺利完成片区计划任务，制定以下增量措施：

    认真贯彻落实“抓会员就是抓销售，抓会员满意度就是抓效益”的指导思想。 指导门店大力发展会员，计划会员较12年增加1万人。会员占比增加到40-50%。力争通过会员增加5-10%的销售份额。
2 . 抓好公司及片区的活动开展工作  做到门店社区活动常态化开展，联系厂家开展健康课堂讲座。通过各项活动。增加门店销售氛围，从而达到增加销售的目的。力争达到5-10%的增长份额。
优化品种结构，时刻关注门店货品动销情况，最大限度减少库存积压。淘汰动销较少的品种，及时引进新品，做到季节性品种不断档，不缺货。

抓好重点门店的日常管理，确保重点门店销售稳步增长，对片区潜力店，如新津邓双，正东，双流锦华等门店也要时刻予以关注。明锐发现销售异相，果断采取相对应措施。保障潜力店销售稳中有升。其他门店也要多关心，每月不得少于两次到店上指导工作。

继续关注新津正东街门店分租情况，减少门店房租压力。
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