2012年10月29日，在公司的组织下，我有幸参加到了重庆学习一周的队伍中。怀着忐忑和期待的心情，和30位同事一起，踏上了开往重庆的动车。
第一天到南城店的时候，被热火朝天的销售氛围深深的吸引了。整个药店的陈列、布局以及所销售的品种，都是我想都没有想到的。真好，俨然一个琳琅满目的购物超市。南城店位于一条医药商品批发超市的大街，这条街上百分之99的都是医药商品、保健品、器械产品批发零售的店，南城店属于是零售店，但因其可以刷医疗保险卡，故而很多的客户都愿意来该店消费。每天的销售大概是两万，月销任务75万。总共5个营业员8个促销人员，实行的是上一天休一天的上班制度。每个班中药一个营业员，成药一个收银员。忙起来的时候，收银台忙都忙不过来，有些顾客不愿意等的，就走了，损失了一定的顾客。中药有医生坐诊的时候，一个营业员也是忙不过来的，而且感觉经常都在来货，营业员忙不过来，还得抽时间出来收货，这样就更忙了，一天的上班时间总是过得那么的充实而忙碌。后来听说，隔壁的建设银行要搬迁了，药房准备扩大经营面积，这样一来的话，整个药店的销售额肯定会成倍的往上增长，以上的所有硬件、软件的问题，那都迎刃而解了，希望南城店的明天，会越来越好！
门店的经营亮点
1.地处重庆药品批发一条街，拥有大批批发顾客。
2.门店经营范围广泛

3.门店促销销售人员充分

4.门店有坐诊医生拉动中药销售

5.美美的销售较好

6.货架设计合理，陈列美观

门店的管理
1,门店分工严谨，各司其责。
门店存在的不足及建议
1.门店促销的专业知识不够全面，可以学习我们川太极，定期组织全员培训

2.针对南城店的实际情况，营业员人手过少，收银和抓中药都不空，营业员更没时间销售货品，建议增加人手。
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