总结内容应包括：学习门店的
经营亮点、管理经验、门店存在的不足及建议等方面内容。

1． 学习门店的经营亮点

桐君阁连锁南坪103店   面积70平米   全年任务180万   月任务15万
该店经营药品，保健品，日化，药妆等共计两千多品种 
	9月总销售
	20.26万
	保健品
	4.2万
	团促7.11万

	10月总销售
	19.13万
	保健品
	4.5万
	团促7.05万

	9月占比
	
	
	20.73%
	35.09%

	10月占比
	
	
	23.52%
	36.85%


从以上这几个数据可以看出 1.该店保健品销售很好，药品与保健的联合用药很好，在团促这方面来看，占比也是很高，相对于我店，在保健品的销售方面应该加强这方面的推荐，做好这方面的联合用药。

2.同时，对于该店团促占比这么高也反应出了一个问题，只卖我们公司品种，药店最基本的普药，也就是04类的品种占比及少，如果能在备齐货品，药品的销售还能在次上升，也就方便了顾客能在一家药店买齐所需品种。
3.任务的分解，该店长对每月的各项数据都做出了一个表格，可以直观的反映出每月各个系统销售的增减情况，及时做出调整，这是我们立即就应该学习的。

4.门店的陈列，该店货品陈列非常漂亮，整体的卖场氛围比较好，该店的pop也是公司统一制作，整体上看起非常统一，也很美观，我店可以借鉴此方法。
通过以上各个方面的学习，运用到我店，进行各个方面的改进学习。
