
重庆桐君阁大药房北碚六店学习总结
这次到重庆参加培训交流会以及到门店现场学习“美美”销售经验。感受到了现场的销售氛围，收获很大。
我在桐君阁大药房北碚六店学习。门店周边有万和大药房、心连心大药房、和平大药房以及众多私人药房等，竞争较为激烈。

北碚六店在官杨梅店长的带领下，精心调研，群策群力，该店营业额达月均35万。在会员日，通过各种宣传与八八折的营销折扣可使销售翻番，尤其是在星期日逢场天全员营销下日均达二至三万。官杨梅店长每日组织店员与促销员学习美美相关技巧，并将激励措施一一执行，并当日对促销员兑现，引起店员与促销员之间兴起比学赶帮超的氛围，由此涌现出收银台销售全员营销品种能手黄婭琼（收银员）和美美销售能手唐科莉（促销员），并在分公司获得了美美销售第一的佳绩，倍受鼓舞。在学习期间，感受到北碚六店的基础工作扎实到位：
1：门店品种齐全。

2：商品陈列丰满清晰。

3：端头陈列以及pop的展示醒目明了。
4：促销员及店员之间相处融洽，销售气氛浓郁。

在学习期间，在销售中发现门店销售主要以促销人员为主。个人感受到促销人员在销售时以自己厂家药品为主导，这导至门店的TABC品种销售相对比例不高
在北碚六店学习了一周，感觉到官杨梅店长倡导的良好销售氛围、激励方案和门店扎实的基础管理工作是我们门店所迫切所需的，当在今后的工作中学以至用。做好门店的基础工作并打造良好的销售氛围，完善品类，使销售节节攀升。
感谢公司给我们这样一个学习交流的平台得以提升自己的业务与经营能力。
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