
综合片区11月促销活动申请表

一、参加活动门店_片区8家门店        
二、活动主题__浓情深秋，真情回馈__               

三、活动时间活动时间： 11月8 日 —  11 月  14日
四、活动内容

（双流片）

1.  进店消费,无论金额大小均送纸巾一袋（请厂家赞助)或卖就送食用盐一袋（价值1元）

2.  消费会员满58元送体验装蜂蜜一袋；或洗衣粉一袋（价值5元左右）
3.  满88元送盒装蜂蜜一盒；或抽纸一提（价值10元左右）
4.  满128元送瓶装蜂蜜一瓶。或油一瓶（价值15元以内）
5.  满288元。送米一袋（价值30元以内）

（新津片）

1.销费满48元，省5元（特列品除外，系统自动识别）

2.销费满98元  省10元（特列品除外，系统自动识别）

3.消费满138元  省15元（特列品除外，系统自动识别）

4.  所有门店免费为顾客测量血压。免费办理会员卡

5. 重点门店免费检测微量元素，每天前9名顾客免费检测血糖。                                 6   轮流请厂家到区域中心店宣传造势。.

五、现场布置

1.入口处气球拱门 

2.特价区气球装饰，专区陈列

3.手绘POP大号，3张 

六、宣传方式

1.DM单及海报（双流片主要以电话，短信及口头宣传为主），2.短信通知（客户部信息平台支持）  3.门店电话通知重点会员  4.收银台告知

七、礼品及物料数量：门店剩余蜜语花香赠品，送完为止。
八、费用预算：1.气球16袋*8元=128元。2.DM单1600张*0.2=320元。食用盐1*300袋=300元  洗衣粉5元*150=750元  抽纸10元*60=600元  油15元*30= 450元   大米30元*15=450元。合计费用约2998元
九、需公司支持：1.客户部统一群发送短信通知。2.请活动策划科策划制作DM单，将活动DM单和气球于活动前三天费送到门店。                                                           

十、本次活动预计效果：  预计通过此次活动提升销量15-20%                                               

十一、其他：     双流片区礼品制成提货单，门店与附近超市当天结款。开发票报账。                                                         

十二、活动效果统计：（以下部分活动结束后三通过邮件发送到营业部邮箱）
1、活动期间销售        ，上月/上年同期销售        ，增长    % ；
2、活动期间毛利率     ，毛利额      ，上月/上年同期毛利率     ，毛利额，毛利率/毛利额增长     % ；
3、活动期间交易笔数     ，客单价     ，上月/上年同期交易笔数     ，客单价   

 申 请 人：黄兴中申请时间：2012年10月31日

