10月29日---11月5日

一、11月销售指标：1100万元。各片区本月销售指标见下表：
	　
	　
	      10月实际完成
	       11月计划指标

	序号
	片区名称
	销售笔数
	收入
	毛利
	销售笔数
	收入
	毛利

	1
	城南片区
	21899
	853795.57
	289244.28
	24088.9
	939175.127
	318168.708

	2
	城中片区
	31784
	1452374.72
	468193.9
	34962.4
	1597612.192
	515013.29

	3
	东北片区
	28892
	1427367.36
	435649.83
	31781.2
	1570104.096
	479214.813

	4
	都江堰片区
	10335
	512703.43
	173295.09
	11368.5
	563973.773
	190624.599

	5
	光华片区
	30486
	1358586.44
	447988.07
	33534.6
	1494445.084
	492786.877

	6
	旗舰片
	19051
	1882934.4
	563078.46
	20956.1
	2071227.84
	619386.306

	7
	邛崃大邑片区
	19979
	976754.76
	339367.41
	21976.9
	1074430.236
	373304.151

	8
	温江崇州片
	20452
	937978.23
	319923.17
	22497.2
	1031776.053
	351915.487

	9
	新都片区
	6163
	243780.82
	82983.01
	6779.3
	268158.902
	91281.311

	10
	综合片
	9740
	428552.36
	151574.43
	10714
	471407.596
	166731.873

	　
	合计
	198781
	10074828.09
	3271297.65
	218659.1
	11082311
	3598427.42


二、本周基础管理方面的主要工作：
1、要求并指导各店积极开展以下便民服务活动
A、免费熬胶（以片区未单位申报购买熬胶设备，申报标准：日均销售上千的门店，只配电磁炉和锅，费用不得
B、免费测量血压

2、要求并指导各店推行交接班成功或失败案例分析，并做好记录备查。
3、要求并指导各店对店堂氛围的打造

A、现有吊旗全部取下

B、入口和店堂醒目位置的端头陈列必须陈列当季热销品或主推品种，不得陈列过季品种。

C、货品陈列要求一货一签，缺一个价签按5元处罚。
D、收银台陈列必须按要求执行，并要求和指导门店必须执行收银台一句话服务。

E、要求并指导门店销售人员主动向每位顾客介绍本店促销活动（会员特价、归芪生血、补肾益寿）

4、指导门店收集竞争对手的信息

5、指导门店做好品种分析

A、同滞品种的分析和禁请（禁请原则：TABC不得禁请、同品种注意中高低价格带、门店品规数不得低于1800个）
B、检查并指导门店效期品种管理执行情况
