 邛崃大邑片  片区（店）促销活动申请表

1、 参加活动门店：大邑内蒙古2店   

2、 活动时间：  20  12 年  11月08日 — 20 12年  11  月  16日
3、 活动主题：  冬季养生季  太极关爱您  
4、 活动内容：全场会员专享
1.活动期间持会员卡到门店消费即享受9折优惠（特殊商品除外）

2.全场消费满48元送鸡蛋8个      96元送高级卷纸一提    148元送洗衣液一瓶

 3.万基洋参饮（1瓶）  100分积分抵一瓶

4.归芪生血颗粒买一赠一.（赠品数量有限.送完为止，送的是卖品哟）

5.特价商品  （每人限购2盒，不参加9.0折活动，不积分）
	货品ID
	货品品名
	规格
	厂家　
	效期
	　零售价
	特价

	74035
	碳酸钙D3片
	30片
	北京康远　
	　2013.3
	　29
	22

	43206
	乳酸钙咀嚼片
	0.3gx90片
	　北京双鹤
	　2013.2
	　36
	28

	20
	太太美容口服液
	10mlx10支
	　深圳太太
	2012.1　
	　42.8
	36

	17381
	氧氟沙星滴眼液
	5ml
	日本参天　
	2013.3　
	22　
	18

	41433
	酒石酸美托洛尔
	50mgx20片
	西南药业
	2013.2　
	19.8
	16.8

	10954
	银杏叶片
	4.8mgX24　
	　唐山容大
	2013.2　
	24　
	20

	40673
	硝苯地平缓释片（II
	20mgx24片
	上海信宜　
	2013.4　
	　18.5
	16

	11203
	碳酸钙D3片   
	60片　
	惠氏　
	　
	56　
	46

	1637
	感冒灵颗粒
	10gx9袋
	　三九
	　
	　10.5
	8

	78
	阿莫西林胶囊
	　0.25gx50
	　哈药
	　
	　8
	5


5、 现场布置：
         1.手绘活动POP宣传，POP不得少于3张（门店橱窗一张，收银台一张，店堂一张）
         2.气球拱门装饰，提高活动气氛
3、设立专属赠品区域，利用展台的形式摆放赠品，爆炸花标注.  

6、 宣传方式
         1、活动前一天以打电话或者是发短信的方式通知门店重点会员以及有效会员本次的活动性质
         2.DM单的合理发放，分成五分，围着门店的前后左右进行发放，留一份于门店进行店内宣传，利用橱窗张贴海报吸引纵人的眼球.
 3、店内宣传，利用好一句话服务给门店带来的利益，实现双赢的目的. 

7、 礼品及物料数量：

        海报1张，手绘POP 3张
费用预算：  鸡蛋320枚，单价：0.5元   合计160元    高级卷纸15提   单价18元   合计270元   洗衣液10瓶   单价22元. 合计:220元   
160+270+300=750元
8、 需公司支持：  制作海报1张和DM单200份.（DM单上注明门店的地址以及社保卡已经开通，用醒目的字体）
9、 本次活动预计效果： 利用门店社保开通的优势进行本次活动，提升门店进店人数以及客单价和销售，预计在同期增长20%.
10、 其他：     
十一、活动效果统计：  1、活动期间销售      ，上月/上年同期销售        ，增长    % ；
2、活动期间毛利率      ，毛利额     ，上月/上年同期毛利率     ，毛利额，毛利率/毛利额增长     % ；
3、活动期间交易笔数    ，客单价    ，上月/上年同期交易笔数     ，客单价    。
       申请人： 徐小凤                                  2012年10月 31日

