      2012年崇州金带街店10月工作总结和11月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州金带街店
	10.1
	8.14
	0.7
	0.43
	1.8
	1.83
	
	


10月成药销售：6.38，中药销售：0.43，保健品销售：0.77，医疗器械销售：0.41，日用，化妆，消毒，普通食品销售：0.15

10月ABCTL类销售对比，ABC总销售1.61，T类总销售1.64，大保健品总销售：0.44。

二：措施执行落实情况：

1、 在国庆节活动中未提升销售15%，通过全店人员分析，大家思考存在的问题，总结不好的地方。在为期一周的抓枣活动中，门店销售提升了26.14%
2、 因上月有两场公司活动，门店暂未搞活动。
3、 门店布置，除吊起未悬挂，门店用POP和枫叶做了布置。
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州金带街
	10.1
	
	0.7
	
	1.8
	
	100
	55%


二、门店增量措施（1----3点）：
1、加强现有特价品种及活动做宣传，如特价品种和汤臣倍健8.8折。丰富卖场气氛。
2、学习零售药房标准化手册，学以致用。按照手册标注化管理。
3、加强单品销售，如补肾益寿，归芪生血。
三、需解决的问题：

人员问题，希望公司能尽快调配人员。

                                              崇州金带街店
                                                刘成俊
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