未动销品种的销售计划：
1. 把未动销打出来，在价签上标示出来。

2. 将ABCT分出来，学习它的卖点，功效，主治功能等。

3. 在卖药时，尽量搭配未动销的卖，

4. 或把未动销的产品，分ABCT搭配D类，组合成套包销售或是积

分兑换。

5. 把门店的确不是因为忽略导致产品未动销的品种，进行片区门店调拨。

