 崇州中心店活动总结
活动性质：公司活动 ■   片区活动 口   其他              
活动时间：  10月17日—10月23日     

活动主题：初冬“枣”补  健康快乐一把“抓” 

主要活动内容：满48元参于抓阿胶枣一次（特例品、贵细除外）
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年10月17日~10月23日与2012年9月17日~9月23日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	796
	49.47
	39380.37
	13448.86
	34.15%
	68.56%

	上月同期数据
	850
	51.48
	43763.78
	16261.35
	37.15%
	77.88%

	对比结果（%）
	-6.35%
	-3.90%
	-10.01%
	-17.29%
	-8.07
	-11.96%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：10月17日开始活动，活动时间为7天，那就应从10月10日到10月16日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	796
	49.47
	39380.37
	13448.86
	34.15%
	68.56%

	上周同期数据
	819
	49.48
	40526.5
	13236.64
	32.66%
	
58.67%

	对比结果（%）
	-2.80%
	0%
	-2.82%
	1.60%
	4.56%
	16.85%


3、 活动期间新增会员  14  人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	大枣
	
	
	

	送出数量
	162
	
	
	

	剩余数量
	46
	
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
本次活动不吸引人气 

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

在活动期间够满48元能立即享受此次活动的优惠。 
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
本次活动在活动及宣传上力度不是很大  我店适合直接买省活动  在同上月销售相比下滑较多，是9月的活动
直接5折的优惠力度比较大，客单价也较高，让这次活动与上次形成鲜明的落差对比，希望在下次的活动中能

做直接买省的活动。
