
九龙店活动总结

活动性质：公司活动 √   片区活动 口   其他              
活动时间：2012.10.17到2012.10.23
活动主题：初冬“枣”补  健康快乐一把“抓”
主要活动内容：会员买购48元以上（除特列品外），即可抓一次阿胶枣
数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1 日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	会员销售占比
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	167
	37.96
	6339.70
	49.2%
	2232.02
	35.21%

	上月同期数据
	221
	34.36
	7595.54
	57.97%
	2657.50
	34.99%

	对比结果（%）
	-24.43
	10.47
	-16.53
	-15.12
	-16.01
	0.62


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月1日开始活动，活动时间为10天，那就应从5月22日到5月31日

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	会员销售占比
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	167
	37.96
	6339.70
	49.2%
	2232.02
	35.21%

	上周同期数据
	176
	35.08
	6175.71
	35.14%
	2132.88
	34.54%

	对比结果（%）
	-5.11
	8.20
	2.65
	40.01
	4.64
	1.93


3、 活动期间新增会员30人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	阿胶枣（250g）
	
	
	

	送出数量
	22

	
	
	

	剩余数量
	0
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


二、总结

1、 活动的亮点

  活动主题很有吸引力
2、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
1 ，因国庆期间，很多人去旅游了，所以人流量相对少了，因此影响销售
2，此活动对有小孩的顾客还比较适合，但是对中老年人不适合，很多有心脑血管的顾客，特别是糖尿病的顾客，他们都不亲睐。
下一次的活动中会继续努力，改进方法，取长补短

来提升我店。


