      通盈店2012年9月工作总结和10月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况：（单位：万元） 

	月份
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	8月
	5.1万
	4.95万
	0.32万
	0.13万
	0.9万
	1.24万
	59人
	54.6%

	9月
	5.1万
	5.08万
	0.32万
	0.16万
	0.9万
	1.08万
	50人
	49.4%

	增减
	
	2.6%
	
	23%
	
	-12.9%
	-15%
	-5.2%


二：9月动销品种和不动销品种的分析总结：

门店原有销售在180天以上品种总数436个、数量在5个以上的品种数17个有5个新货、4个效期

门店的现状和摧销措施。

效期人头分配，abct搭配d类销售，争取做到没有5个以上不动销品种，对于不好卖的可进行调拨，最重要的还是自己门店员工卖
三：9月销售增长的亮点总结：

国庆活动宣传效果比较理想，是增长的最主要方面

第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	中药计划指标
	集团计划任务
	新增会员人数
	会员消费占比

	
	5.1万
	0.31万
	0.9万
	80人
	55%


二、10月增量措施：

1，货品陈列，热卖品种醒目陈列

2，pop宣传

三、需解决的问题：

