四川太极大药房连锁有限公司门店销售活动方案

一、活动主题：四川太极连锁有限公司门店销售竞赛活动

二、活动范围：四川太极大药房下属各直营门店
三、活动时间： 2012年10月1~2012年12月30号；

四、活动产品：

ID       品名                  厂家          规格           零售价

60438  A左炔诺孕酮肠溶胶囊    浙江仙琚     1.5mg*1粒        29.8元
30622  B糠酸莫米松软膏        浙江仙琚      5g：5mg         17.6元
41442  B克霉唑阴道片          浙江仙琚      500mg*1片       30元
五、活动方案：

1、奖励资格：活动月份至少有仙琚肠溶20盒、芙美松10盒、宝丽婷5盒的请货数量；

2、活动方式：
（1）活动期间以上三个品种各给予0.5元/盒的奖励；
（2）上量奖励：按照A、B、C级药店分类设置

A类店三个产品合计销售数达到60盒以上，对于超出部分每个产品增加0.5元/盒奖励；

B类店三个产品合计销售数达到40盒以上，对于超出部分每个产品增加0.5元/盒奖励；
C类店三个产品合计销售数达到20盒以上，对于超出部分每个产品增加0.5元/盒奖励；
同时对三个产品合计销售达到100盒以上的门店，可以参与杰出贡献奖排名，排名前八名的门店店员均可获得精美的天堂伞一把，并对前三名的门店及店长分别奖励200元、150元、100元的购物券；
3、活动要求：获得杰出贡献奖的门店需要在门店交接班的时间安排厂家开展一次针对全店员的店员产品知识培训。
六：相关事项：

1、仙琚厂家将提供店员产品知识培训支持；

2、活动费用来源：由浙江仙琚公司额外提供
活动费用支付方式：按门店纯销量为依据，由连锁总部奖励给各门店。
支付时间：活动结束后的下月月初兑付上月奖励金额
