10月各片区活动方案

活动时间：分批，是早于10月17日开始
活动门店：所有直营门店

活动主题：初冬“枣”补  健康快乐一把“抓”
一、活动内容：会员专享
1、主线活动：满48元参于抓阿胶枣一次（特例品、贵细除外）
2、冬病早预防，自我要保健
⑴归芪生血颗粒（ID:69234）  功效：美容、护肤、补血  买一送一
⑵补肾益寿胶囊（ID:21580）  功效：阴阳双补、不起夜、提高免疫力 买三送一（华西教授推荐）
⑶补肾防喘片（ID:6943） 功效：预防和治疗支气管哮喘、慢性支气管炎咳喘   双倍积分

⑷21金维他（ID:39271）    功效：补充人体维生素和矿物质，远离亚健康    双倍积分
⑸碳酸钙D3咀嚼片(ID:92615)  功效：防治骨质疏松，高品质的钙补充剂。   双倍积分
（6）阿胶枣（ID:102746）  9折
二、注意事项：

1、 会员消费满48元及48元以上，参于抓枣一次，单张收银小票只能抓一次，不拆分不累积。营业部将会按250克抓1次的标准，将配送到门店的大枣换算成次数录入系统，由系统识别。
2、 活动期间不取消会员日。
3、 请各店提前作好“冬病早预防，自我要保健”推荐药品的备货工作，提前书写要货计划，双倍积分品种（补肾防喘片、21金维他、碳酸钙D3咀嚼片）将在系统设置，由系统自行积分。不能使用会员卡的或用券购买的不能积分。活动期间阿胶枣系统自动识别9折。

4、 各门店务必在活动开始前做完本店员工的活动内容培训工作，务必人人熟知，人人推荐。

5、 各门店的活动时间。因赠品分批到仓库，营业部决定本次活动根据赠品到店的时间，陆续开展活动。赠品随货配送到店，仓库从10月16日起开如对赠品进行配送：
A、10月17日（周三）以下门店开始活动：崇州中心店、怀远点、三江点、羊马店、金带街店、崇州九龙路店、营门口店、营兴店、五里墩店、新都三河场店、新泰西路店、马超东路店、新都新繁店、青白江华金大道店、水杉街店、东昌路店

B、其余的门店按照赠品到店第二天开展活动：如，赠品星期二到店，则星期三开始执行活动；若赠品周三到店，则周四执行，以此类推。此类门店需在收到赠品后将活动开始日期向营业部杨文文报备，杨文文将在系统中设置该店的活动策略，以便识别双倍积分与抓枣条件。
C、活动周期：自活动开始之日起7天，若活动期内枣子抓完，则活动提前结束。
D、请以上门店从即日起按第三大点中的活动要求做好活动前准备，如POP书写，需发短信的电话筛选，货品陈列等，打电话通知的工作可在明确活动开始时间后再开始。
3、 活动要求：因时间他促且各区活动时间不一致，本次活动示统一印制海报和DM单，请门店自行做好以下宣传工作：

1、 手绘POP：
A、 主线活动POP3张（橱窗、收银台区域、店内显眼位置各1张）.

B、 冬病早预防，自我要保健推荐药品的POP2张（橱窗、店内显眼位置各1张）
2、 各门店自行电话通知忠实会员，要求一个门店至少通知200名会员。
3、 有向会员发短信需求的门店，将发送的会员信息报杨文文，由营业部统一发送。
4、 “冬病早预防，自我要保健”的品种必须做到以下几点：

A、门店入口处的花车陈列；
B、同类药品处的优先陈列。
C、双倍积分品种收银台陈列。

D、所有陈列处需用爆炸花写明活动内容“本月热卖，买一送一”“本月热销，会员双倍积分，相当于9折”等类似的内容。
F、五个品种需针对购药对象进行收银台一句话服务，如：“阿姨（**），我们现在金维他和钙D3做活动，双倍积分，相当于打9折，您需不需要拿1瓶喃？”，“老师（**，现在归芪养血颗粒买一送一，正好可以秋冬季补血美容，需不需要喃？）”等等。
5、 抓枣地点必须在店外进行，装枣的器具最好用装散装中药材的平底盘或篮，抓枣处必须书写宣传POP，内容类似于“满48免费抓枣1把”，也可自行发挥书写内容。
6、 本次活动结束后，门店需进行总结、评估活动效果，对于销售未较活动前7天增长15%的，店长需总结原因，并到营业部进行分析，以便下次促销活动能达到相应效果。
