原因分析：

1. 国庆节期间，流动人口人流增加，而且指定购买品种人员较多，导致销售笔数增加，客单价下降。假期期间，会员出去旅游人数较多，会员消费占比也下降。
2. 人员缺少，忙时接到顾客比较匆忙，也对活动的宣传力度有一定的下降。

3. 节假日期间缺货比较严重。

4. 营业员在销售技巧上还应该努力提升。
