
邛崃平乐店             店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：    2012.9.19-10.7                  

活动主题：     举国同庆，双节有礼              

主要活动内容：一、主线活动：

1、全场满50元送50元代金券

    2、全场满100元送100元代金券（特例品除外，单张收银小票最高可送5张）

代金券使用：⑴购指定商品每满100元使用一张50元券，每满200元使用一张100元券 

活动期间取消会员日折扣和会员积分。

指定商品：单品毛利60%以上；疗程商品和套包 （详细请见附表，附表里有3个表格，请仔细看）

二、分线活动：

1、本月热销商品推荐——归芪生血颗粒、补肾益寿、惠氏多维素片

宣传点：归芪生血颗粒——气血虚弱、肤色发黄、皮肤松弛

        补肾益寿——阴阳双补、不起夜、提高免疫力

        多维元素片——提供六大健康益处，远离亚健康

2、会员超低特价——（不参加送券、用券活动）
3、旅游黄金周，健康伴您行（3种旅游套包为特价，不参加送券、用券活动）

4、中秋礼包

5、积分换礼
数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年8月19日~9月7日与2012年9月19日~10月7日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	577
	33.7
	    19429.1
	6356
	32.7%
	38.8%

	上月同期数据
	509
	29.8
	15151.3
	4837
	31.9%
	22.5

	对比结果（%）
	13.4%
	13.1%
	28.2%
	
31.4%
	0.8%
	16.3%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（8月31-9.18） 活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	     577
	33.7
	        19429.1
	        6356
	32.7%
	38.8%

	上周同期数据
	389
	31.8
	        12388.3
	       4246
	34.3%
	27.5%

	对比结果（%）
	48.3%
	6%
	56.8%
	49.7%
	-1.6%
	11.3%



3、 活动期间新增会员     53   人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元劵
	100元劵
	
	

	送出数量
	41
	21
	
	

	剩余数量
	15
	9
	
	


1、 总结

1、 活动的亮点

本次活动中，进行买赠劵，提高了固定顾客的购买力，买得多，二次消费优惠得多

2，将非会员转为有效会员的情况

本次由于国庆放假游客增多，这对销售也起了很大促进作用，本地虽少，还是吸引了一部分会员，以及会员的增长，使销售得到提高。

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达？

本次活动，活动期间销售相比同期，前一周都有所增长，经过大家努力介绍买送劵，难得遇到的超优惠劵活动，增加顾客购买更多的欲望，达到顾客购买单笔、总销增长，毛利的提高，但在这次活动中分线活动归芪生血颗粒、补肾益寿、惠氏多维素片销售不理想，尽管显眼的pop，有问的顾客，却无购买欲望，有待以后销售中再加强宣传，销售技巧意识的加强。

