
人中店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 9月19日----10月07日                      

活动主题：    满送活动                   

主要活动内容：1、全场满50元送50元代金券

 2、全场满100元送100元代金券  
1.  活动期间与活动前期数据对比（9月19日---10月7日数据与8月31日---9月18日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	59585.87
	1691
	35.24
	19402
	32.56%
	27.2%
	40

	前期同期数据
	56779.63
	1661
	34.18
	18881
	33.25%
	21.3%
	10

	对比结果（%）
	+4.94%
	+1.8%
	+3.1%
	+2.76%
	-0.02%
	+5.9%
	+3


2.活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元券
	100元券

	总数量（套）
	294
	96

	送出数量（套)
	120
	29

	剩余数量(套）
	174
	67

	回收数量（套）
	24
	10


1、 总结

1、 活动的亮点
第一：买赠活动的强度比较大，很容易吸引顾客。
第二：送的卷有效期很长，顾客不用担心过期！

第三：会员特价比较低，更加巩固老会员，吸引新会员！
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

对于非会员购买药品时，我们先想他讲解我们此次的活动，会员买满50就送50元劵，这对消费者会有很大的吸引力，再向顾客讲解我们会员平时的优惠政策，这对于购买药品未达到50或者100元的消费者有诱惑力，同样针对购买金额大的顾客更有吸引力。这样就有效的将非会员转化成会员！
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因：第一：10月1号之前门店销售增加很快，但10月1号之后，由于多数顾客旅游在外，进店消费的人数减少！销量下降！第二：活动气氛不是很好，不能吸引顾客！
在以后的活动中，首先要搞好活动的氛围，将此次活动的优惠突出出来，其次是增加销售力度，更加耐心的对顾客讲解，增加联合用药！







