顺和街双节活动分析

本次活动我店数据与8.30--9.18号的数据相比较，减少了2606.84元，形成负增长，对此作出以下原因分析：

1、 宣传：前期进行每个顾客的宣传，由于是社区门店，活动前期有明显增长，后期在顾客已经备好了自家的药品储备就没有特别明显的增长。

2、 库存：活动期间由于货品备货量的估算不足或者是仓库无我店所需货品库存，造成部分跑单，比如玛特纳至少跑单10瓶，以及五子衍宗丸，复方丹参片等其他平时我店畅销品种的缺货。

3、 订购：在双节活动前，我店有比较大的订单三盒润康，也会造成数据的差距比较大。

4、 人气：因本店为社区门店，多数顾客都提前备好药品，在黄金周的时候出门旅游，以致活动期间客流量不高。
顺和街代金卷使用情况：

	
	50元卷
	100元卷

	送出
	99
	66

	回收
	14
	9


