
红星店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 9月19日----10月07日                      

活动主题：    满送活动                   

主要活动内容：1、全场满50元送50元代金券

 2、全场满100元送100元代金券  
1.  活动期间与活动前期数据对比（9月19日---10月7日数据与8月31日---9月18日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	123471.74
	2426
	50.90
	42220.77
	34.19%
	49.46%
	74

	前期同期数据
	138430.37
	2742
	50.49
	50929.87
	36.79%
	54.13%
	70

	对比结果（%）
	-10.81%
	-11.52%
	0.81%
	-17.1%
	-7.07%
	-8.63%
	5.71%


2.活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元券
	100元券

	总数量（套）
	
	

	送出数量（套)
	
	

	剩余数量(套）
	308张
	169张

	回收数量（套）
	31张
	9张


1、 总结

1、 活动的亮点
POP宣传比较到位，用明亮的色彩贴于醒目位置，给顾客造成很大的视觉效果。
活动的堆头、花车做得比较丰满。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

利用门店活动的POP宣传此次活动的主线内容，主动要求顾客免费办理会员卡，参加此次活动，为下一次用券做销售铺垫。
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1. 下滑原因为：红星店主要客源很大一部分的来源于旁边的中医医院，自从中秋国庆放假开始，这一部分的客流几乎为0，所以我店在此期间的销售是明显下降的。
2. 加大宣传力度，吸引人流，巩固客源；再次就是货品再备齐全一些，以免错失销售机会。







