  武侯大道双楠段店活动总结
活动性质：公司活动 口 v 片区活动 口其他              
活动时间：    2012.9.19~ 2012.10.7        

活动主题：  举国同庆 双节有礼       

主要活动内容：会员专享
1、满50元送50元券  满100送100元券
2、会员特价
3、旅游黄金周，健康伴伴您行
4、预防冬季多发病，从基础做起

数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（2012年8月19日~9月6日与2012年9月19日~10月7日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	872
	41.90
	36538
	12489
	34.18%
	38.53%

	上月同期数据
	703
	42.12
	29609
	10550
	35.63%
	28.08%

	对比结果（%）
	24.04
	-0.52
	24.41
	18.38
	-4.07
	37.22


2、活动期间与活动前一周数据对比（2012年8月31日~9月18日与2012年9月19日~10月7日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	872
	41.90
	36538
	12489
	34.18%
	38.53%

	上周同期数据
	827
	40.67
	33630
	11619
	34.55%
	31.30%

	对比结果（%）
	5.44
	3.02
	8.65
	7.49
	-1.07
	23.10


3、活动期间新增会员  62  人，上周 34  人
4、活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元券
	100元券

	送出数量
	75
	38

	剩余数量
	171
	     10

	使用数量
	6
	5


总结
1、 活动的亮点
1、本次活动为会员专享，有效的将部分非会员转为有效会员
2、买赠活动提升了部分会员顾客的客单价，虽然因为天气原因客流量有所下降，但整体客单价提高了，从而也提升了销量
2、将非会员转为有效会员的成功经验

     通过对本次针对会员的促销活动宣传，在本次活动中新增会员62人，也提高了客单价
3、活动中的不足
     这次的活动我们只提升了8%,效果不是很好，原因有四点：
1.活动前期我们店的营业员对促销活动的宣传没做好，他们觉得这个活动没什么意义，对顾客的吸引力不够，所以在活动开始的几天销售很不理想，在活动期间我将活动内容再次跟他们进行了一次培训，并要求他们对进店的每一位顾客进行宣传，筛选会员进行短信宣传，这样在活动后期销售也有了一定程度的提升
2.放假期间，由于少来一周的货品，而假前那次的请货部分品种也没有配送，所以造成很多品种缺货，从而影响了销售

3.期间阴雨天气较多，对客流有一定的影响
4.期间很多人选择出门旅游，客源减少
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