关于双节活动的分析结果 
        成功案列：
9.19活动的第一天中午，一名中年男子进店，店里的曾姐姐迎上去问：“先生请问你需要买点哪方面的呢?”他回答说:“我看到你们发给我的宣传单上面说是买五十送五十代金券，满一百送一百代金券啊？”曾姐姐忙回答：“是的，是的。请问先生你需要买点啥子不呢？”他回答说：“我就随便看一下。”然后我接上去说：“先生，你可以看一下我们这个汤臣倍健的保健品嘛，像你们经常坐办公室的可以买点多种维生素来吃涩，而且我们这个汤臣倍健的也在搞活动，买二赠一。”他考虑了许久说：“好嘛，那我再买瓶维生素E嘛，给我爱人买。”我说：“好的。”他爽快的给了钱还办了张会员卡，我送了他券和一个汤臣倍健的赠品，这笔交易就这样完成了!
为什么没有增长销售？

1. 因为我们这里大多数买药的都是上班族，双节期间他们都放假了，过节期间的销量明显比平时的下降了许多。
2. 对于买满好多赠送代金券，对我们这边的消费群体来说不怎么行得通，一般进店来买东西的顾客，有些满了五十但是没得会员卡的，给他们说在搞满五十赠五十代金券的活动，会员卡可以免费办理，他们一般问了代金券能买哪些药品后都说不需要了。
3. 能用卷的基本上都是保健品，像买感冒药啊那些要买好多才能凑满100抵扣五十元，所以很多人有会员卡的即时买满了四十多喊他们凑到五十就可以送券，他们都不会去添那几块钱买。所以送券情况不是很理想，100元的才送5张，50的送了21张。
