
滨江东路店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 9月19日----10月07日                      

活动主题：    满送活动                   

主要活动内容：1、全场满50元送50元代金券

 2、全场满100元送100元代金券  
1.  活动期间与活动前期数据对比（9月19日---10月7日数据与8月31日---9月18日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	54863.38
	940
	58.36
	16015.59
	29.2%
	36%
	34

	前期同期数据
	53688.77
	879
	61.08
	18459.20
	34.4%
	30.4%
	18

	对比结果（%）
	2.19%
	6.94%
	-4.45%
	-13.24%
	-5.2
	5.6%
	88.89%


2.活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元券
	100元券

	总数量（套）
	372
	120

	送出数量（套)
	60
	57

	剩余数量(套）
	312
	43

	回收数量（套）
	5
	4


1、 总结

1、 活动的亮点
（1）、活动参与基数较低，大部分顾客都可以参加。
（2）、对于需要购买保健品的顾客，这送券活动较受欢迎。

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

（1）、主动告诉顾客会员的权益，告诉顾客在平时没带会员卡，只要报电话号码也能积分，而在会员日也能享受会员的打折积分优惠。再告诉顾客我们的会员卡是整个太极大药房连锁店都可以使用的。比较方便。
（2）、成为我们的会员后，每次活动都能参与。

3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

（1）、本次送券活动，对顾客的吸引度较弱，因为顾客需要的商品大部分都不能参与用券
（2）、况且药房周边写字楼较多，国庆放假，人流量大幅度减少。

下次活动中：1.、加大活动的宣传  2、做好店上活动陈列  3、每一个员工都了解并熟悉活动的内容，已经积极向顾客介绍。  4、希望下一次活动有下列产品也能参加活动：阿胶，补肾益寿，气血和胶囊以及贵细产品等等…







