龙华北路 店活动总结

活动时间：   9.19—10.7   

活动主题：   中秋、国庆节活动                    

主要活动内容：   全场满50元送50元代金券，满100元送100元代金券             
1、 数据分析

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	583
	37.76
	 22015.46
	 7519.43
	34.15% 

	之前同期数据
	449
	31.26
	 7979.93
	  4772.71
	 34%

	对比结果（%）
	134
	 6.5
	36%
	2746.72
	0%


1、 活动期间新增会员   53   人

2、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	5元券
	100券

	送出数量
	
	

	剩余数量
	0
	0

	使用数量
	9
	5


2、 总结

本次活动对比前半月的销量来看上升了36%，活动总体效果还算可观。也通过了这次活动让非会员转为成了会员，理解和接受我们的活动。在客单价上看来我们这次活动只增长了6.5。原因可能是隔壁的竞争对手对我们的冲击直接影响很大，顾客只选购自己急需的。在毛利率的上面我们这次也没有提高，还是和我们的价格有很大的关系，而推出的特价品种裸卖率也很高，才导致毛利率没有上升。在10月的特价活动中，希望能通过特价来吸引顾客做到联合用药，用特价低毛利的品种来搭配高毛利的团促提高销量。做好会员的维护，利用店上有的赠品来刺激顾客的购买欲望。
                                                        龚洁羽
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