燃灯寺店双节活动情况分析

在双节活动期间销售笔数比前段时间上升173笔，整体销售金额比前期上升8586.04元。主要原因是活动期间大力向顾客宣传我们的活动，收银时实行一句话服务，主动问每一位进来的顾客有没有会员卡，没有的会鼓励顾客办会员卡，有会员卡的就向顾客介绍我们的活动，希望他们都能享受到我们的双节活动中来。

在联合销售用药上门店人员也有很大的进步，根据顾客所说的症状对症用药，首先以TABC类为主，其次联合销售D类品种，所以毛利也有提升。

活动期间毛利率整体下降了2%，是因为有个老顾客一直在我店购买大补阴丸，厂家是陕西华西，在活动期间来买了3盒，就这个单品的毛利率就是-232.36%，把我们整体的毛利率拉了下来。以后尽量让顾客换成其他我们毛利高的品种，但功效一样的，希望他能接受。

