土龙店活动分析

增长原因分析：
1. 客流量上升：活动期间客流量增长15.9%，是销售上涨的主要原因。
2. 活动吸引力：对每位进店的顾客都宣传活动内容买50赠50块钱的券，对顾客吸引力较大，然后为顾客办理会员卡，介绍会员权益（积分，特价，，，）。
3. 活动的宣传：活动前期给重点顾客发短信通知，坚持发放DM单。
4. 店员的努力：店员的积极销售，形成了活跃的销售氛围。
建议：
1. 活动力度虽大，但是80.%的顾客反感这种指定这顶品种消费，觉得是欺骗性消费。
